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كار آفريني در كسب و كار اينترنتي

١

مفاهيم اوليه كسب و كار

٢

كسب وكار چيست؟
ا خدمات با به مجموعه فعاليتهايي گفته مي شود كه براي ارائه محصولات ي

.تجاري وصنعتي انجام مي پذيرد,رويكردي مالي
:انواع كسب وكار

)Business(كسب وكارهاي بزرگ•
) Small and Medium.B(كسب وكارهاي كوچك ومتوسط •

) Virtual:(كسب وكار اينترنتي يا مجازي•

٣

E-Business

توليد بدون كار خانه

) Home Business(كسب و كار خانگي •
)Rural Business(كسب وكار روستائي•
)Family Business(كسب وكار خانوادگي •

:اهميت كسب وكار
در هـر  تعدد كسب و كارهاي مختلف.كسب وكار قالب اصلي تو سعه است

جامعه 
علاوه بر سود مادي وغير مادي موجب مي شود تا جامعه از لحـاظ رفـاه 

واشتغال 
.نيز به تعادل نزديك شود  

٤
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حمايت بازاري•
حمايت تاميني•
حمايت اجتماعي•
حمايت امنيتي•
حمايت سياسي•

:حمايت دولت از كارآفرينان
حمايت مالي•
حمايت فني و فناوري•
حمايتهاي قانوني  •
حمايت حقوقي•

٥ ٦

بنگاه كسب وكار

دانشگاه

مدرسه

خانواده

فرد

حاميان 
كارآفريني

دولت

مجلس

رييس
جمهور

مدل جامع توسعه  كارآفريني  دكتر احمد پوركارآفرين

:اصول چهار گانه كسب وكار
دانستن نام محصول•
نام شركت•
نام بنيانگذار•
دانستن مهارتهاي لازم •

كسب وكار با چه مواردي مغايرت دارد؟
سرمايه داري و ثروتهاي باد آورده -راحت طلبي -آقا زاده بودن-دلالي

٧

:پنج مهارت كسب وكار آينده ساز

)كارگروهي و سرپرستي,تصميم گيري,ارتباطات(مهارتهاي مديريتي.۱
دانستن زبان خارجي به خصوص  زبان انگليسي.۲
ول نگاه اقتصادي و آشنايي با اص,وسود هزينه(مهارتهاي مالي واقتصادي.۳

)حساب داري
)مفاهيم بازار و بازاريابي,فروش,خريد(مهارتهاي بازاريابي.۴
جست  توانايي كار و,آشنايي با رايانه(مهارت استفاده از فناوري اطلاعات.۵

)وجو در اينترنت

٨
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مد ل  تلسكوپي توسعه مهارتهاي كارآفريني

٩

دانش

تخصص
عمل

تجربه

مهارتهاي
كسب 
وكار

مديريت
مالي
زبان

بازاريابي
IT

مهارتهاي
كارآفريني

نوآوري

رشد

خلاقيت

کسب وکار

کار آفرينی

جامعه 
اطلاعاتی

اقتصاد جهانی

١٠

جامعه اطلاعاتي و اقتصاد جهاني,كارآفريني ,مدل حلقه هاي ارتباط كسب وكار 

پاره اي از كاربردهاي معمول اينترنت
دريافت و ارسال ايميل•
جست وجوي مقالات و مطالب علمي و تخصصي•
آگاهي از جديد ترين اخبار•
تفريح و سرگرمي•
افزايش معلومات عمومي در زمينه هاي مختلف•
گفت گوي اينترنتي و تشكيل اجتماعات آنلاين•

١١

كسب وكار اينترنتي چيست؟
يق شبكه به كسب وكاري گفته مي شود كه به صورت الكترونيكي و از طر

.اينترنت انجام مي پذيرد
:انواع كسب وكارهاي اينترنتي

ايجاد اجتماعات آنلاين•
فروش و حراج كالاهاي مختلف,خريد•
تبليغات اينترنتي•
ارائه خدمات تخصصي به ديگران•
اخباروآموزش,ايجاد امپراطوري اطلاعات•

١٢
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تهيه و ارائه نرم افزارهاي مختلف•
)Multimedia(چند رسانه اي يا مالتي مديا •
Dealer(پيوستن به شبكه هاي واسطه گري• Network(
خدمات مر بوط به ايميل•
سرمايه گذاري مشترك•

:مزاياي انتخاب كسب وكار اينترنتي
راه اندازي ساده•
سرمايه گذاري مالي اندك•
ظرفيت رشد زياد•

١٣

ساعات كاري انعطاف پذير•
رقابت با بزرگان•
ارتباط ساده با مشتري•
قابليت مكانيزه كردن كارها •

:موانع كسب وكارهاي اينترنتي
نبود زير ساختهاي مخابراتي مناسب•
مشكلات سيستم بانكي در ارائه خدمات الكترونيكي•
فراگير نشدن فرهنگ خريد و فروش در اينترنت•

١٤

:عوامل اساسي موفقيت در كسب وكار هاي اينترنتي
انتخاب كسب وكار مورد علاقه•
دانش ومهارت لازم,آگاهي•
تلاش و پشتكار•

:دلايل شكست كسب وكارهاي اينترنتي
شتاب زدگي•
نداشتن مهارت كافي•

١٥

):كارشناس كسب وكار اينترنتي(رائو

است شاهزاده كسي كه فقط انرژي دارد,است شاه كسي كه انرژي و استعداد دارد

.است گدا,و كسي كه فقط استعداد دارد

١٦
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:مسير حركت موفقيت در كسب و كارهاي اينترنتي
فرصتها و انتخاب بازار هدف شناسايي•
خدمات مورد علاقه/انتخاب محصول•
انتخاب نام دامين و هاستينگ مناسب•
طراحي يك سايت كسب وكار•
ايجاد يك موقعيت بي همتا در اينترنت•
ارائه محصولات رايگان و كتابهاي الكترونيكي•
بازاريابي با استفاده از ايميل•
ارتقا در موتورهاي جستجو•

١٧

تبليغات اينترنتي•
ارتباط مناسب با مشتريان•

طرح توجيهي كسب وكار اينترنتي

تي وجود نقشه يا طرحي است كه قبل از شروع كسب وكار اينترنتي  بايس
داشته 

رتبط با باشد و شامل تجزيه و تحليلهاي اوليه در مورد موضوعات مختلف م
.كسب وكار از ابتدا تا انتها مي باشد

١٨

:مراحل طرح توجيهي

آناليز فرصت.۱
ايجاد وب سايت.۲
برنامه هاي بازاريابي .۳

الكترونيكي
اجرا.۴
يتجارت الكترونيك/توسعه.۵

١٩

معرفي كسب وكارهاي پرسود

٢٠
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اسامي تعدادي  از سايتهاي ايراني و خارجي كه در 
:زمينه هاي كسب وكار فعاليت مي كنند

فروش كتاب .۱
comIranbin.www. 
comamazon..www

گزارشها ومقالات.۲
comKarafariny..www
comarticlecity.www.

٢١

برگزاري دوره هاي آموزشي-٣
www.ostadonline.com
www.worldwidelearn.com

آگهي هاي تبليغاتي-٤
www.istgah.com

www.valueclick.com

ورزش.۰۱

سخت افزار.۱۱

يفروش لوازم آرايشي وبهداشت.۲۱

تناسب اندام.۳۱

اخبار.۵

گردشگري ومسافرت.۶

CDفروش.۷

هاي آموزشيVCDساخت .۸

محصولات اطلاعاتي.۹

٢٢

گل فروشي آنلاين.۸۱

فروش لوازم خانگي.۹۱

فروش لوازم آشپز خانه.۰۲

صنايع دستي.۱۲

حراج اينترنتي.۴۱

پوشاك.۵۱

 فروش اسباب بازي و محصولات.۶۱
تزئيني

هديه.۷۱

٢٣

شناسايي فرصت ها و موقعيت ها

٢٤
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:شروع كسب وكار اينترنتي
انتخاب بازار مناسب•
شناسايي محصولات مورد نياز مردم•
ارائه محصول مورد تقاضا•

٢٥

:فرصتهاي كسب موفقيت

.مردم مي خواهند از طريق اينترنت كسب درامد داشته باشند: درآمد•
.مردم مي خواهند از طريق اينترنت پس انداز كنند: پس انداز•
زمان•
زيبايي•
آموزش•
طول عمر•
راحتي•

٢٦

:فرصتهاي كسب موفقيت
دوست داشتن•
معروف بودن•
خوش بودن•
خلاقيت•
پيشتازي•
قدرت•
تمايلات•

٢٧

انتخاب و توسعه يك محصول

٢٨
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دهيك محصول يا خدمت خاص جهت بازار انتخاب ش توسعه: دومين مسير حركت
:انتخاب يك محصول براي بازار آنلاين چهار حالت دارد

.خودتان توليد كننده يك محصول انحصاري هستيد•
.شما  امتياز فروش يك محصول خاص را داريد•
)Affiliate Programs(در برنامه هاي فروش مشترك •
.خدمات خاصي را از طريق اينترنت ارائه مي دهيد•

٢٩

:دهخصوصيات محصولات انتخاب ش
كيفيت•
رقابت•
معرفي وارتقاي ساده•
كم هزينه و پر سود•
موجودي دائمي•
مزيت•
استفاده راحت•
بي خطر و قانوني•
حمل ونقل•
انبار و نگهداري•

٣٠


